Mit unternehmerischer Initiative
Personalfragen zukunftsorientiert gestalten

Dieser Herausforderung stellen wir uns als erfolgreiches Beratungsunternehmen taglich. Seit tiber
20 Jahren arbeiten wir als Berater, Coach und Problemldser im Aktionsfeld Recruitment. Wir befassen
uns mit der Suche und Auswahl von Fiihrungskraften und Spezialisten, vorwiegend im High-Tech-
Umfeld fir die mittelstindische Industrie. Im Rahmen des sukzessiven weiteren Ausbaus unserer
Geschéftsbasis suchen wir

Account Manager /
Personalberater (ww)

als Partner auf Franchisebasis. Dabei lebt unser Geschaftsmodell von der Synergie der Partner unter-
einander in Verbindung mit einer gemeinsamen Grundstrategie, Positionierung und einem hohen
Qualitatsanspruch. Unsere Back-Office-Organisation steht lhnen in allen Fragen der Projektabldufe,
Akquisitionsstrategien, Kontakte, Netzwerke, Datenbanken und Administration zur Seite. Sie als
Partner bringen mit Ihrer Personlichkeit, Ihrer Prasenz am Markt und lhrem Know-how neue wert-
volle Erganzungen und Geschédftsmoglichkeiten mit ein, die die ganze Gruppe nutzen kann und die
jedem Einzelnen Wettbewerbsvorteile bringen.

Ihre Personlichkeit zéhlt - eine erfolgsorientierte, unternehmerische Grundeinstellung gepaart mit
Uberzeugungskraft, Stehvermdgen, Ideenreichtum, Kontaktfihigkeit, Engagement und vor allem
Teamfahigkeit sind dabei wesentliche Aspekte. Wichtige Grundlagen flir unseren gemeinsamen Erfolg
sind die Marktkenntnis in Ihren Zielmdrkten und Ihr Know-how im Personalmanagement.

Nutzen Sie die Chance fiir eine selbststdndige erfolgreiche berufliche Zukunft in Verbindung mit den
Vorteilen einer bestehenden Organisation.

Haben wir Ihr Interesse geweckt? Dann freuen wir uns auf lhre Bewerbung, die Sie bitte an die
beratungsgruppe wirth + partner, ZeppelinstraBe 69, 81669 Miinchen oder per e-mail an
info@wirth-partner.com senden. Erste Fragen vorab beantwortet Ihnen gerne Herr Stefan Wirth unter
Tel. 089 / 4599580.
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