
Sie sind verantwortlich für Ihre Region, gewinnen und betreuen unsere Neu- und Bestands-
kunden und erschließen neue Anwendungsgebiete und Marktsegmente. Sie verfügen über 
Erfahrung im Vertrieb von beratungsintensiven Produkten und haben bereits unter Beweis 
gestellt, dass Sie Umsatzverantwortung übernehmen können. 

Mit einer fundierten technischen Ausbildung (z. B. Techniker oder Dipl.-Ing.) und einschlägigen 
Marktkenntnissen bringen Sie wesentliche fachliche Voraussetzungen mit. Ihre vertriebs-
orientierte Persönlichkeit ist geprägt von Kontakt- und Kommunikationsstärke. Dabei treten Sie 
Ihren Gesprächspartnern kompetent und überzeugend gegenüber, sind flexibel, reisebereit und 
sind es gewohnt, vom Home-Office aus zu arbeiten.

Sehen Sie Ihre berufliche Zukunft in einer eigenverantwortlichen Aufgabe in einem erfolgreichen, 
internationalen Unternehmen? Dann möchten wir Sie gerne kennenlernen. Ihre Unterlagen 
senden Sie bitte an die von uns beauftragte beratungsgruppe wirth + partner, Zeppelinstr. 69, 
81669 München, info@wirth-partner.com. Für erste Fragen steht Ihnen Frau Horn unter Telefon 
089 / 4 59 95 80 gerne zur Verfügung.

Übernehmen Sie Gebietsverantwortung beim Technologieführer

Wir sind ein international erfolgreiches mittelständisches Elektronik-Unternehmen, das Standards 
im Bereich der industriellen Stromversorgungen setzt. Zur optimalen Betreuung unserer Kunden 
aus dem Maschinenbau, der Automatisierungstechnik und dem Gebäudemanagement suchen wir 
einen leistungsorientierten, engagierten 
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Regional-Vertriebsleiter (m/w) 
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