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Zukunftsmarkte fur Fiberoptik:
Industrie - CATV - FTTH - Medical

Wir sind das europaweit flihrende Unternehmen im Vertrieb von anspruchsvollen technischen Bauelementen
und Lésungen. Unsere Kunden schatzen unsere Kompetenz in Technik und Support. Flir den weiteren Ausbau
unseres Produktbereiches Fiberoptik suchen wir einen fachlich kompetenten und kundenorientierten

Technical Sales Engineer mw)

der uns von seinem Home-Office aus oder an unserem Firmensitz in Miinchen unterstiitzen soll. Ihre Aufgabe
ist die intensive Kontaktpflege zu unseren Kunden in D/A/CH. Dabei ist insbesondere die termingerechte
Bereitstellung von technischen und kommerziellen Informationen fiir Ihre Gesprachspartner von hochster
Prioritdt. Unser Produktmanager Fiberoptik wird Sie aktiv bei Ihren Design-In-Aktivitdten unterstiitzen. Fiir die
kommerzielle Abwicklung steht Ihnen eine tatkraftige Mannschaftim Innendienst zur Verfligung. Auf Grund der
starken technischen Ausrichtung der Position haben Sie auch direkten Kontakt zu unseren Herstellern in Asien
und den USA.

Sie haben ein abgeschlossenes Studium der Ingenieurwissenschaften im Bereich Optische Nachrichtentechnik
oder der Physik mit Schwerpunkt Optik bzw. Elektronik und verfiigen tiber erste Berufserfahrung in den oben
genannten Zielmdrkten. Sie bringen lhren technischen Background im Bereich Optische Nachrichtentechnik
(SONET / SDH, Industrial Ethernet, FTTx, etc.) oder in der HF-Technik erfolgreich in Kundengesprache ein.
Aufgrund unserer internationalen Geschadftsaktivititen sind gute Englischkenntnisse eine wichtige
Voraussetzung.

Wenn Sie Spal daran haben, an der Gestaltung eines expandierenden Unternehmens mitzuwirken, freuen wir
uns auf Ihre Bewerbung. Diese schicken Sie bitte an die von uns beauftragte beratungsgruppe wirth + partner,
ZeppelinstraBe 69, 81669 Miinchen, E-Mail: info@wirth-partner.com. Erste Fragen beantworten Ihnen gerne
Frau Pechmann und Herr Wirth unter Tel. 089 / 4 59 95 80.
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