STEMMER
IMAGING

STEMMER IMAGING &r ledande inom integration av innovativa |6sningar for industriell vision: machine vision och
artificiell vision &r idag oumbarliga inom manga delar av samhéllet. Tillsammans hjalper vi till att forma
framtidens industri med en mangd spannande applikationer — fran avancerad industriproduktion till intelligent
infrastruktur, samt halso- och sjukvard, life science, sport och underhallning. Som vardeskapande distributor
erbjuder vi marknaden optimala [6sningar genom distribution av vision-hardvara och mjukvara, leverans av
utvecklings-, ingenjors- och tillverkningstjanster samt egna IP-produkter.

Teamet hos STEMMER IMAGING SE bestar av kollegor inom account management, intern férséljning och teknisk
support. Utdver detta blir du en del av en internationell sdljorganisation med stora maojligheter att samarbeta och
dela erfarenheter med kollegor i andra lander.

Vi soker en:

ACCOUNT-MANAGER

som gor skillnad i komplexa saljprocesser. Arbetsomradet for rollen ar mellansverige. Bor du i omradet och &r en
riktig “hunter” med kunskap inom visionteknik? Da valkomnar vi dig att sdka tjansten.

Vad kommer dina uppgifter att vara?

m Inom saljteamet ansvarar du for forséljningen inom ditt tilldelade omrade. Vara kunder ar valrenommerade
maskinbyggare, systemintegratérer och slutkunder inom de olika marknader som STEMMER IMAGING verkar
inom.

m En viktig del av rollen &r att utveckla nya kunder utifrdn STEMMER IMAGINGs erbjudande som vardeskapande
distributor.

m Du bidrar starkt till den férdndringsresa som STEMMER IMAGING genomfor. Utdver distribution av hardvara
och mjukvara satsar vi allt mer pa projekt-, ingenjors- och tillverkningstjanster. Med din kompetens inom
I6sningsorienterad och konsultativ forsaljning bidrar du framgangsrikt till STEMMER IMAGINGs
tillvaxtambitioner.

m Transparens och "kann din kund” &r viktiga varderingar i var séljprocess. Ett strukturerat arbetssatt for att
planera och félja upp séljaktiviteter i vart CRM-system (Salesforce) ar avgdrande.

m Du haller din tekniska kunskap om de senaste produkterna i var portfolj uppdaterad.

m Rollen &r starkt fokuserad pa nykundsbearbetning, darfér soker vi en resultatorienterad och saljhungrig
"hunter” med stark motivation och driv att lyckas.
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Vad kan du forvanta dig av oss?

m Erkdnnande: En foretagskultur som bygger pa samarbete och uppskattning av vara medarbetare. Vi ar
marknadsledande med ett mycket gott renommé och en produktportfélj som inkluderar varldsledande
varumérken. Du blir en del av ett engagerat och vaxande team som levererar innovativa teknologier till var
bransch.

m Teamwork: En trivsam och véanlig arbetsmiljo med ett engagerat team.

Utveckling: Mogjlighet till kontinuerlig utbildning och personlig utveckling for att starka din karriar.

m Ersédttning och formaner: Attraktiv ersattning samt 25 semesterdagar per ar, pension och friskvard.
Dessutom ingar mobiltelefon och tjanstebil, som aven far anvéndas privat, som en del av grundutrustningen
for att lyckas i rollen.

Vem &r du?

m  Du har dokumenterad erfarenhet av att sélja komplexa tekniska produkter eller I6sningar i en B2B-miljo.
Erfarenhet inom machine vision och artificiell vision &r meriterande men inget krav.

m Teknisk kunskap inom visionteknik (2D/3D-kameror, optik, belysning, frame grabbers, mjukvara), Al och
embedded-I6sningar ar ett plus.

m Du utmaérker dig genom sjalvfortroende, rddgivande forséaljning och problemlésningsférmaga. Du har
férmagan att identifiera kundbehov och skapa skraddarsydda och affarsmassigt hallbara I6sningar.

m Eftersom rollen fokuserar pa att skapa nya affarer hos bade befintliga och nya kunder ar ett starkt
kommersiellt driv och ett “can do"-mindset avgdrande for framgang.

m Du har erfarenhet av strukturerade saljprocesser och god forstdelse fér framgangsfaktorer i komplex
forsaljning, inklusive dokumentation av kommersiella aktiviteter i CRM-system.

m Du motiveras av att nd och dvertraffa bade kvantitativa och kvalitativa mal. Du visar ansvarstagande,
initiativformaga och mycket god kommunikationsférmaga pa engelska.

Vill du lara kdnna oss?

m Skicka ditt CV till r.hatala@stemmer-imaging.com tillsammans med ett personligt brev dar du beskriver varfor
du ar intresserad av tjansten.
m Vi kontaktar dig snarast mgjligt och ser fram emot att hora fran dig!

STEMMER IMAGING AB Telefon +46 8 555 110 00
Sandhamnsgatan 63A se.info@stemmer-imaging.com
115 28 Stockholm www.stemmer-imaging.com
Sweden
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