elles high - tech - recruiting

* Kundenkontakt ist lhr Faible

Wir sind ein international flihrender Anbieter von Stromversorgungen fiir den industriellen Einsatz in vielen technologisch
fordernden Bereichen wie u. a. der Medizintechnik, Bahnanwendungen oder Robotik. Eine klare Firmenstrategie, technisch
und qualitativ hochstehende Produkte sowie ein gut ausgebautes, weltweites Distributionsnetzwerk sichern uns eine starke
Marktposition. Unsere Kunden schétzen uns als zuverldssigen Partner, der ihre vielfaltigen Anwendungen versteht und
optimale Power Supply Lésungen hinsichtlich Leistung, Qualitdt und Kosten fiir die individuellen Applikationen anbieten
kann.

Zur Verstdrkung unserer deutschen Organisation suchen wir an unserem Standort im GroBraum Miinchen einen
engagierten

Vertriebsingenieur Innendienst mwu)

* Industrielle Stromversorgungen

lhre Aufgaben:

» Kommerzieller und technischer Ansprechpartner fiir unsere Kunden

« Erkennen des technischen und kommerziellen Bedarf sowie selbststandige Erarbeitung von optimalen Lésungen
 Angebotserstellung, - kalkulation, - nachfolgung und - verhandlung

« Bestellprifung und - freigabe

« Unterstiitzung der Kunden u. a. bei Reklamationsbarbeitung

« Vorbereitung und Durchfiihrung von Telefonaktionen

- Ideengeber und Problemldser in kaufménnischen, technischen und logistischen Fragestellungen
« Dokumentation der relevanten Kundenaktivititen im CRM/ERP

« Zusammenarbeit mit unseren Distributoren (Angebotserstellung, Projektregistrierung, etc.)

« Durchfiihrung von Markt- und Wettbewerbsanalysen, Aufbereitung von Vertriebsdaten

lhre Qualifikation:

« Qualifizierte elektrotechnische Ausbildung, alternativ kaufménnische Ausbildung mit elektrotechnischer Weiterbildung
(z. B. technischer Betriebswirt, Wirtschaftsingenieur, 0.4.)

« Erfahrung in einer vergleichbaren Position im Elektronikumfeld, idealerweise im Bereich Stromversorgung / Leistungs-
elektronik

« Erfahrungim Umgang mit ERP- / CRM-Systemen

« Gute Englischkenntnisse

« Kontakt- und kommunikationsstark im pro-aktiven Umgang mit Kunden und im Team

 Hohe Service- und Vertriebsorientierung

« Selbststdndige Arbeitsweise, organisationsstark

» Teamféhigund engagiert

Ihre Bewerbung senden Sie bitte per E-Mail an info@wirth-partner.com. Wir, die beratungsgruppe wirth + partner, sind lhr
vertraulicher Ansprechpartner rund um Ihre Bewerbung. Fiir eine erste Diskussion steht Ihnen Frau lvonne Pechmann unter
Tel. 089 / 45 99 58 0 jederzeit gerne zur Verfiigung. Um eine, fiir alle Seiten erfolgreiche und nachhaltige Einstellungs-
entscheidung fiir eine direkte Festanstellung bei unserem Auftraggeber treffen zu kénnen, ist uns bereits im ersten
Bewerbungsgesprach der direkte personliche Kontakt wichtig. Wir freuen uns darauf.

b er atumngsgrupepe
A A

ZeppelinstraBe 69 -81669 Minchen

www.wirth-partner.com
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